
 Manager et animer les équipes commerciales sous sa responsabilité. 
 Développer l’activité d’un ou plusieurs supports et toutes solutions
de communication des canaux médias régis par EG ACTIVE. 
Renseigner et faire renseigner ses collaborateurs, les systèmes
d’information dans les outils informatiques adaptés, notamment dans
le logiciel de Gestion de la relation client (logiciel CRM Interne). 
Contrôler les ODD pour s'assurer de l'application des tarifs publicitaires,
des conditions générales de vente et des méthodes commerciales
internes établies par la Société. 
Respecter l’objectif collectif du bassin confié. 
Faire respecter à ses collaborateurs les objectifs qui leur ont été
attribués. 
Gérer la prospection des annonceurs. 
Veiller à la bonne utilisation des outils commerciaux par l’équipe
commerciale.
Fournir un rapport d’activité complet de façon hebdomadaire à son
manager.
Participer aux événements de relations publiques organisés par la
régie. 
Informer la Direction Commerciale de l'état du marché (attentes et
souhaits de la clientèle).
Valider des choix stratégiques en accord avec la Direction
Commerciale.

Vous êtes curieux et autonome, vous avez le goût du challenge.

Une connaissance du monde de la radio serait un plus.

DIRECTEUR DE PUBLICITÉ H/F

DÈS MAINTENANT ANNECY

Statut Cadre

CDI
39h

Véhicule de service

Tablette 

MISSIONS

PROFIL SENIOR

Rémunération : à partir de 45 000€ par an (Fixe + Commissions / Primes)

Du lundi au vendredi / Travail en journée

Déplacements fréquents 

Formation : Bac +2 (BTS, DUT, DEUG) (Requis)

Expérience : Vente BtoB: 2 ans (Requis)

Permis / certification : Permis B (Requis)


